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Natuursteen met dat tikkeltje meer
Zorgvuldig geselecteerde natuursteen op 
een servicegerichte manier naar een wijdver-
takt netwerk van klanten in de bouwsector 
brengen: dat is de missie van Beltrami. Het 
Harelbeekse bedrijf  van de broers Herwig 
en Stefaan Callewier vergaarde dankzij die 
aanpak een reputatie die even sterk is als de 
kwaliteit van de natuursteen die het verdeelt. 
“Zeker in onze buurlanden en in het noorden 
van Engeland willen we de komende jaren nog 
meer voet aan de grond krijgen.”

Beltrami begon in 1986 heel kleinschalig. 
Stichter Herwig Callewier en twee medewerkers 
bevoorraadden de bouwsector met natuursteen 
en kunststeen. Dankzij een erg gestage groei mag 
de onderneming zich anno 2009 een gerespecteer-
de speler op de Europese markt noemen. “We 
werken uitsluitend met professionele klanten,” 
verduidelijkt de stichter. “Aanvankelijk focusten we 
ons exclusief  op de Belgische markt maar sinds de 
jaren ‘90 kijken we steeds meer over de grenzen 
heen. Vanaf  de eeuwwisseling resulteerde dat in 
een aantal buitenlandse kantoren. In Warschau en 
de Britse Midlands beschikken we over een eigen 
depot, terwijl we in Nederland, Italië en straks ook 
Zuid-Frankrijk verkoopskantoren hebben. Zeker 
in onze buurlanden willen we via partnerships 

Herwig en Stefaan Callewier.

prominenter aanwezig zijn, al moeten we door de 
recessie daarvoor nog even geduld oefenen.”

Pionier voor Verre Oosten
Steenhouwers en marmerbewerkers kunnen 

bij Beltrami terecht voor half  afgewerkte natuur-
steen, terwijl handelaars in bouwmaterialen en 
tegelverkopers vooral afgewerkte producten aan-
kopen. “Door een persoonlijke en zorgvuldige se-
lectie willen we hen altijd de beste producten aan-
bieden. Daarvoor gaan we graag een stapje verder 
dan anderen. Zo waren we in 1994 al de eerste 
om Chinese natuursteen (zoals bijvoorbeeld ba-
salt) op onze markt te introduceren. Ook vandaag 
blijven we ijverig zoeken om innovaties op de kaart 
te zetten. India, Vietnam, Brazilië, Zuid-Afrika, de 
mediterrane landen en België zijn voor ons andere 
belangrijke ontginningsgebieden. Onze producten 
zijn vooral gegeerd voor nieuwbouwprojecten en 
verfraaiingswerken.”

Beltrami staat synoniem voor denken op lange 
termijn. De broers Callewier gaan er prat op om 
het overgrote deel van de bedrijfswinst altijd weer 
in de zaak te investeren. “Daarnaast plukken we 
ook de vruchten van een uitgekiend HR-beleid. 
Het verheugt ons te kunnen rekenen op een team 
van vaste medewerkers die voor dit bedrijf  door 

het vuur gaan. Ook wij maken een moeilijk jaar 
door, maar onze mensen hebben onze belofte om 
geen afdankingen door te voeren, beantwoord 
door nog een tandje bij te steken. Niets is krach-
tiger dan een coherente crew om de recessie te 
bestrijden.”

Duurzaamheid
Datzelfde team wordt ook geroemd voor zijn 

grote klantgerichtheid. “Vanaf  2000 hebben we 
onze logistiek en transport volledig in eigen han-
den genomen. Dat laat ons toe een enorme fl exi-
biliteit aan de dag te leggen. Daarnaast maken we 
ook werk van duurzaam ondernemen: ons nieuwe 
gebouw is een toonbeeld van energiezuinigheid en 
via onze commissie Maatschappelijk Verantwoord 
Ondernemen willen we de komende jaren forse 
inspanningen leveren voor een duurzame aanpak 
in alle geledingen van ons bedrijf.”
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